a directrice générale
d’Altiservice, Béatri-
s ce Rodriguez s'était
déplacée en person-
NE POUr annoncer un partena-
riat commercial entre I'Espa-
ce Cambre d'Aze, regrou-
pant les secteurs d'Eyne et

Saint-Pierre-dels-Forcats' et

la société Altiservice, ges-
tionnaire; notamment de
Font-Romeu Pyrénées 2000.
Un produit tout nouveau et
accueilli avec beaucoup d'en-

thousiasme par les nou-

vealux partenaires.

& Le client,
au centre de tout
«Ge partenarial est le fruit
dun troveil accompli en
‘comman durant Uintersai-
-s0n. Nous avons pense, 4 jus-

te titre, que deux stations

comme les nbires peuvent
étre coniplémentaires, et sur-
tout en plagant le client au

centre de tout », explique Pier--

re Blanqué, président du Syndi-
cat Intercommunal espace
Cambre d’Aze (Sieca). La vo-
lonté affirmée était de propo-
ser davantage de service-client
et un partage élargi du territei-
re au-deld des séparations habi-
tuelles. « Créer un produit
qui n'existe pas et qui rend

B La directrice générale
&' Altiservice, Béatrice
Rodriguez est venue présenter
ce partenariat commercial.

Grace a ce Apaﬂenaria't inédit, !'Espce Cambre d'Aze pmposera trois
offres: la carte My-Alti, le Pack duo et le Pack découverte. |
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B De gauche a droite : Audrey Mﬁrcha‘nd, Maiscn de la Vallée, Alain Luneau_,-‘directeur de la station
Font-Romeu Pyrénées 2000, Serge Redra_do, directeur de TEspace Cambre d’Aze, Alain Bousquet, :
maire d’'Eyne, Philippe Possin, vice-président du Sieca, Jean-Luc Holiné, maire de Saint-Pierre

Béatrice Rodriguez, Pierre Blanqué, président du Sieca.

service aUx élients, c'est du
plus. Avec ce partenarial,
nous offrons plus de possibi-

Lités de ski et plus de facilités

avec des prix intéressants
sur la vartie forfaits com-

mmuns », ajoute Béatrice Rodri--

guez.

La carte My-aiti
L'Espace Cambre d'Azé sera
dorénavant intégré dans la

| communication Altiservice

et notamment sur le produit
phare, la carte My-Alti. «Le
‘principe de cetle carte est de

pouvotr accéder 4 toutes les

stattons Altiservice sans pas-
ser par les caisses et avoir
des réductions progressives,
108 50%, sur 10 jours de ski
conséeutifs . ou mon, lao
10¢ journée élant
Done plus vous skiez, plus la
jJournée de ski baisse! L'an-
née derniére, nNous comp-
tions 10000 adhérents qui

offerte..

powrront désormais faire du
ski sur une station supplé-
mentaire. Travailler dans le
sens du client, c’est vraimend
ce nous voulions fotre», se ré-
jouit Ia directrice générale.

& Faire paitager

En plus de la carte My-Alti, :

Ia station du Cambre d Aze
pourra proposer 4 ses clients
le «pack découverte». Le
principe est qu'a Pachat d'un
forfait saison, le skicur se
verra remettre une carfe lud
permettant d’aller skier gra-
tuitement dans une station

partenaire. Enfin la troisie-

me offre, le pack duo consis-
te & jouer sur la proximité

Le skieur pourra skier deux™

demi-journées, soit un ma-
tin, soit wme aprés-midi ou
deux jours séparés: une jour-
née au- Cambre
Font-Romeu Pyrénées 2000
ou Pensemble des stations

Sfallwit faire. Nous sommes |

‘riat que U'on a construit en-

-Une nouvelle &re démarre
-avec ce partenariat qui en-

d’Aze;

Photos F. Beriic |

partenaires = d'Altiservice.
«C'est un produil pratique,
a des prix intéressants. L'ob-
Jectif est de foire partager &

nos clients respectifs la vi- |
ston d'une autre stabion du |
ski», précise Béatrice Rodri-

guez. «Cest Vouvertiire qu'il

trés heureux de ce porlena-

semble pas d pas. Nous som-
mes sur une vrate mutuali-
sation baséde sur Vintelligen-
‘ce collective», diront les mai- |
res. de Saini-Pierre-dels-For-
cats et Eyne, Jean-Luc Moli- |
né et Alain Bousquet.

tend promouvoir une destina-
tion, la fréquentation des sta- .
tions et augmenter le volume
global en visant une nouvelle
clientale, sans concurrencer
Pexistant. '

Erédérigue Berlic:



